
Единая платформа программ лояльности  
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ПРОБЛЕМЫ ЦЕЛЕВЫХ АУДИТОРИЙ

КОНЕЧНЫЙ ПОТРЕБИТЕЛЬ БАНКИ ПРОДАВЦЫ (товаров и услуг)

• Клиенты не помнят свои 
выгоды - необходимость держать 
слишком много карт, подписок 
или приложений, чтобы активно 
и эффективно использовать 
доступные программы лояльности 

• Информационная усталость - 
обилие омниканальной рекламы 
перегружает клиента и размывает 
фокус 

• Долгий процесс идентификации 
клиента в программе 
лояльности в точке продаж на 
кассе – сначала покажи карту/
назови номер телефона, а потом 
плати

• Сокращение бюджетов на 
собственные разработки и 
специальные маркетинговые 
программы 

• Необходимо стимулировать 
клиентов на активное 
использование банковских карт 
при оплате покупок в условиях 
рецессии и высокой конкуренции 

• Необходима дополнительная 
ценность продуктового 
предложения для корпоративных 
клиентов при продаже услуг по 
эквайрингу, зарплатных проектов 
или комплексного банковского 
обслуживания

• Сокращение количества 
доступных рекламных каналов и 
их удорожание 

• Сложность в формировании и 
доставке адресной 
персонифицированной 
рекламы до конечного 
потребителя 

• Очереди на кассах в точках 
продаж 

• Отсутствие цифровых 
программ лояльности у 
локальных ритейлеров в 
сегменте малого и среднего 
бизнеса (МСБ) (особенно 
актуально в регионах)

Evgeny



НАПРАВЛЕНИЯ РАЗВИТИЯ

По мере накопления BIG DATA BenefittY с помощью Искусственного Интеллекта обрабатывает историю 
покупок в разных местах и самостоятельно формирует персональные предложения от разных продавцов 

НАПРАВЛЕНИЯ РАЗВИТИЯ 

Данные о покупках конкретных товаров  
в разных местах + интересы пользователей

ИИ BenefittY формирует  
персональные предложения

Персональные предложения

БАНКИ

ТЕЛЕКОМ  
ОПЕРАТОРЫ

СУПЕРАПП 
BENEFITTY

СКИДКИ/АКЦИИ  
И  

ПЕРСОНАЛЬНЫЕ  
ПРЕДЛОЖЕНИЯ 

Evgeny

Evgeny
      БАНКИ

Evgeny
PAAS (облачная платформа) по интеграции программ лояльности ритейла в банковские сервисы, где для каждого покупателя формируются персональные предложения, а лояльность ритейла применяется автоматически  с платежом по банковской карте/СБП/цифровым рублем

Evgeny
ОПИСАНИЕ ПРОДУКТА

Evgeny

Evgeny

Evgeny
 Лояльность с платежом
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Evgeny
Программы лояльности + 



НАПРАВЛЕНИЯ РАЗВИТИЯКАК РАБОТАЕТ В БАНКАХ

ВНЕДРЯЕМ В ГРУППЕ  

Evgeny
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КОНКУРЕНТНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВАКОНКУРЕНТНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА

Картхолдеры / Купонаторы / Кешбэк-сервисы / Соц. сети / Сервисы вознаграждений за покупки клиентами банков

Конкуренты:

В отличие от конкурентов, в BenefittY заложен комплексный подход к персонализации предложений в 
сочетании с автоматической системой их применения:

✓ Программа лояльности торговой точки применяется автоматически вместе с платежом (не нужно 
показывать ее на кассе или называть номер телефона) 

✓ Каждому покупателю показываются только персональные предложения в зависимости от истории покупок 

✓ Картами лояльности и скидками можно пользоваться всей семьей и с друзьями 

✓ Можно производить обмен баллами разных программ лояльности, пока они не сгорели 

✓ Подскажем все доступные выгоды перед покупкой как оффлайн, так и онлайн 

✓ Даем возможности для малого бизнеса, которые сейчас доступны только крупным сетям (быстрое создание 
программы лояльности совмещенной с платежом, автоматический доступ к аудитории банков и телеком-
операторов, персонализация предложений) 

Evgeny
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Ключевые выгоды сторон

КЛИЕНТ

Рост транзакционной 
активности в онлайн и 
оффлайне, рост среднего чека 
на клиента

Новые покупатели
из аудитории банка

Коммуникация с 
покупателями через каналы 
BenefittY и банков-партнеров

Реактивация покупателей: 
спящих, малоактивных, 
ушедших и прочих сегментов 

Рост качества и полноты 
данных о покупателе

Удержание покупателей

РИТЕЙЛ

Комфортные каналы 
взаимодействия с ритейлом

Быстрое получение карты 
лояльности любого ритейлера

Более комфортный 
клиентский опыт

Персонализированные 
предложения от Ритейла на 
смартфоне, аналитика 
покупок показывает только 
то, что нужно, и избавляет 
от рекламного мусора

Использование карты 
лояльности без ее 
предъявления

БАНК

Рост транзакционной 
активности клиентов:
использовать другие 
банки теперь неудобно

Монетизация аудитории:
Дополнительная прибыль от 
ритейлеров

Wow эффект, единый токен 
платежной карты и карты 
лояльности

Улучшение скоринга 
клиентов: персонализация и 
обогащение данных

Рост продаж финансовых 
сервисов

Evgeny
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ВЫГОДЫ СТОРОН



РЫНОК И ПОЧЕМУ СЕЙЧАС

$455В + рост 15% в год
TAM

$3В 
SOM

$90 В
SAM

Мировой Рынок

BenefittY формирует принципиально новый сегмент рынка на стыке FinTech и AdTech  –   
AI-персонализация на основе истории покупок и участия в программах лояльности, где они совмещены со средством платежа

eMarketer: «Worldwide Digital Ad Spending 2021»Источник:

РЫНОК

https://www.insiderintelligence.com/content/worldwide-digital-ad-spending-2021
Evgeny



● в онлайне - 362,2 тыс. руб. 
● в оффлайне – 66,9 тыс. руб.

280 млрд. руб.
+ рост 5-7 % в год

20 млрд. руб.
выручки 

планируем достичь

около 3,5 млн штук
(из них примерно 50/50
МСП и крупный бизнес)

На привлечение клиентов МСП в год тратит в среднем 

Общий объем затрат бизнеса на интернет-рекламу в год Общее количество онлайн касс  
(торговых точек В2С)

500 тыс. торг. точек МСП
планируем охватить

+
Все крупные сети

РЫНОК В РОССИИ

AdIndex: Малый бизнес тратит на digital-продвижение в пять раз больше, чем на офлайн-рекламуИсточник:

https://adindex.ru/news/researches/2020/02/26/279772.phtml
Evgeny



1.

• платная подписка на повышенный статус в BenefittY  
        (дает повышенные скидки и кешбэк) 

Freemium для бизнеса. Для МСП – подписная модель. 
Для крупного  бизнеса СРА модель* с оплатой за:  

3.

2. Продажа лицензий банкам:
• плата за внедрение 
• лицензия на пользование сервисом

Freemium для пользователей суперапп:

• выпуск карт лояльности онлайн  
• плата за активную карту лояльности в суперапп или в банковском приложении  
• комиссия за применение лояльности ритейла вместе с платежом по банковской 
карте или СБП 

• комиссия за обмен баллами между разными программами лояльности 
• плата за доставку персональных предложений  
• плата за показ персонального предложения в приоритетном порядке 

*Доходы от продаж  c использованием white label в банках и телеком операторах распределяются по модели revenue-sharing

3

КОММЕРЦИАЛИЗАЦИЯ

Evgeny

Evgeny

User

Evgeny



Привлекаем 30 млн рублей по оценке 420 млн. рублей (pre-money) 

Форма сделки – вхождение в УК, конвертируемый займ 

Для инвесторов частных лиц – возможность получения налогового вычета в размере 50% от суммы 
инвестиций ( https://sk.ru/grant-financial-support/investor-compensation/) 

ПРЕДЛОЖЕНИЕ ДЛЯ ИНВЕСТОРОВ

https://sk.ru/grant-financial-support/investor-compensation/
https://sk.ru/grant-financial-support/investor-compensation/
https://sk.ru/grant-financial-support/investor-compensation/
Evgeny
ТЕКУЩИЙ СТАТУС

Evgeny
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Evgeny
Готовый программный продукт, внесен в реестр отечественного ПО

Evgeny
https://reestr.digital.gov.ru/reestr/1307158/?sphrase_id=2777981

Evgeny
Готовая интеграция с Metro Cash&Carry

Evgeny
Внедряем решение с ВТБ, СБЕР

Evgeny
Договоренности об интеграции с 30+ ведущих ритейл-сетей Росиии

Evgeny
Проведены первичные продажи субъектам МСП 



Интеграция с 
банками: сервис для 
МСБ-клиентов

Интеграция с банками: 
сервис для клиентов-
физлиц (картхолдер)

Подключение 
федеральных 
ритейл-сетей

Ожидаемая 
EBITDA

39 140 143 ₽

Q3 2023 Q4 2023Q2 2023 Q1 2024 Q2 2024 Q3 2024 Q4 2024

…и еще 32 бренда в работе

Точка 
безубыточности

28 794 000 ₽

145 661 737 ₽ 262 301 669 ₽ 414 651 052 ₽ 596 919 680 ₽

Инвестиции

Evgeny

Evgeny
ДОРОЖНАЯ КАРТА



КОМАНДА

Евгений Титаренко 
Founder & CEO

15+ лет в топ-менеджменте, 
MBA Kingston University, руководил крупными 
инновационными проектами и предприятиями 

c оборотами 0,5 млрд USD

Руководитель разработки Mango Telecom 
10+ лет в разработке, опыт руководства 
высоконагруженными проектами, в том 
числе с использованием предиктивной 

аналитики

Более 15 
сотрудников

Кандидат технических наук, участвовал в 
проектах по предиктивной аналитике с 
использованием BIG DATA, совладелец 

нескольких игровых приложений с 30 млн. MAU

Михаил Прищепа  
Co founder & deputy CTO

Павел Смирнов   
Co founder & CTO

КОМАНДА
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КОМАНДА

Evgeny
ИНВЕСТИЦИОННОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ

Evgeny

Evgeny
ПРИВЛЕКАЕМ 50 МЛН. РУБЛЕЙ ЗА 10% В ПРОЕКТЕ


Evgeny
Возможна синдицированная сделка. 
Для инвесторов физических лиц есть возможность получения возмещения по НДФЛ до 50% от произведенной инвестиции* 



Evgeny
ИНВЕСТИЦИОННАЯ СТРАТЕГИЯ  - дивидендная модель с возможностью последующей продажи стратегическому инвестору либо IPO 

Evgeny
Направления финансирования - расширение команды для обеспечения продаж путем внедрения технологических решений BenefittY в банках, крупном ритейле,  массового подключения субъектов малого бизнеса через банковские сервисы, а также развитие технологий персонализации с помощью ИИ


Evgeny

Evgeny
* https://sk.ru/grant-financial-support/investor-compensation/



titarenko@benefitty.ru

Титаренко Евгений
Основатель и руководитель

+7(985) 765 35 45

Контакты:

mailto:titarenko@benefitty.ru
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